God eftermiddag!

 Mit navn er Bjarne Kongsted og jeg er med på generalforsamlingen, som repræsentant for Dansk Aktionærforening. Jeg har bedt om ordet, for at redegøre for foreningens interesser som aktionærernes talerør.
Vores fælles mål er, at deltage i ca. 40-50 generalforsamlinger om året, ud over hele landet. Og vi deltager selvfølgelig også meget gerne i ChemoMetecs s generalforsamling, som vi har gjort tidligere. 

Lad mig starte med det positive med hensyn til ChemoMetecs regnskab. Der foreslås et udbytte på kr. 4,- til aktionærerne. For det er selvfølgeligt positivt, men dog ikke på højde med sidste års udbytte på kr. 6,-. 

Det har jo som altid noget at gøre med det aflagte regnskab. I ledelsens beretning anføres det, at året på flere områder har været udfordrende. Og det har påvirket salget af instrumenter og dermed også indtjeningen. Og så er det jo selvsagt, at så kan der ikke blive det samme til ejerkredsen, altså aktionærerne. 

Det er ikke alene det salgsmæssige, der har præget udviklingen i selskabet, men også forhold omkring det ledelsesmæssige og det organisatoriske. Det har betydet en, igen – fristes man til at sige – ny sammensætning af direktionen og tillige øvrige organisationsændringer. Jeg vil ikke komme yderligere ind på det her, idet jeg formoder bestyrelsesformanden har omtalt det i sin beretning. 

Det nævnes i beretningen at det blandt andet har kunne mærkes i slutningen af perioden, hvor begyndende positive tegn kunne mærkes.

Mit første spørgsmål til selskabets ledelse skal derfor være om denne begyndende positive oplevelse er fortsat i første kvartal af det nye regnskabsår? Det kan ikke afspejles i kursen på aktien, som den sidste måned har været støt faldende.

Jeg oplever en ændring i ChemoMetecs produktion og salg af præparater, udstyr og service. Fra tidligere at have fokus på celletælling inden for konsumvarer, er fokus nu måske mere rettet imod celle og genterapi, cancer- og stamcelle forskning. 

Det kan - i min verden – ikke være de samme aftagere og derfor skal nye markedsområder opdyrkes. Derfor et spørgsmål mere. 

Er det lykkedes at få en salgsorganisation op at stå i de forskellige lande og områder og måske specielt i USA?

Det er vigtigt, for en virksomhed a la ChemoMetec, at man hele tiden er på forkant med udviklingen både på nærmarkederne men selvfølgelig også oversøisk, så selskabet kan fastholde sin førende markedsposition.       

Aktien har jo historisk været en kursraket. En højdespringer af format. I 2014 var kursen på aktien omkring kurs 3, for i 2021 at passere kurs 1000. En sådan kursstigning kræver selvfølgelig fremgang og vækst. Og det har selskabet også vist i en årrække, men ikke i de senere år. 

For regnskabsåret 2023/24 forventede selskabet en salgstilbagegang på op til 10% og en nedgang i overskuddet på op til 20%.  Det holdt desværre ikke og det er nok her man skal finde noget af forklaringen på det relativt store kursfald i aktien. 

Men det er godt at virksomheden og virksomhedens ledelse fortsat ser positivt på det langsigtede vækstpotentiale, så man nu forventer en omsætning i indeværende regnskabsår i niveauet 435-450 mio. svarende til en vækst på 7-10% og et driftsresultat i niveauet 216-223 mio. svarende til en vækst på 16-20%. 

Jeg kan forstå på noterne til regnskabet, at det ikke er manglende vilje eller utilfredshed med udstyret, der er grunden til den lavere aktivitet og dermed mindre efterspørgsel på selskabets instrumenter. Men grunden derimod skyldes manglende likviditet hos aftagerne af produkterne. Vi kan så håbe på, at disse faktorer over tid ændrer sig. 

Men alt i alt kan ChemoMetec være godt tilfreds med et balanceret regnskab, som selskabet i et udfordrende år, kommer helskindet igennem. Ikke det væksteventyr vi har set tidligere, men udefra kommende faktorer i en usikker verden, har sat sit præg på regnskabet. 

Mit sidste spørgsmål til selskabet skal derfor være om den geopolitiske situation med krige og en fortsat usikker verden kan give panderynker i selskabets ledelse.

Jeg har godt bemærket, at ledelsens beretning indeholder en nærmere beskrivelse af de risikoforhold som der er, ved at drive en international virksomhed.   

Som tidligere sagt er mange af selskabets vækstmarkeder og dermed kunder tilbageholdende med nye investeringer og det kan mærkes på firmaets ordreindgang. Meget tyder dog på en fremtid, med stigende vækst og indtjening, så det også fremover, kan være lønsomt, at være aktionærer i selskabet. Om de gode tider med store kursstigninger og hvor begreber som kursraket kommer igen, er nok mere tvivlsomt.

Må jeg inden jeg afslutter mit indlæg rose selskabet for fortsat at afholde en fysisk generalforsamling og ligeledes aflægge en årsrapport på både engelsk og dansk! Det er efterhånden en mangelvare fra de internationale virksomheder noteret på den danske aktiebørs. Så ros for det….         

Så vil jeg til sidst ønske ChemoMetec held lykke med indeværende regnskabsår og ligeledes ønske bestyrelse, ledelse og medarbejdere et godt arbejdsår 2024/2025

Tak for ordet.
Bk/

Efterskrift:
Virksomhed der udvikler og producerer celletællemaskiner

Sted: Nordsjælland Konferencecenter, Allerød d. 10/10 kl. 17.30
CEO: Martin Helbo Behrens – Nystartet, været ansat i mange år bl.a. været USA ansvarlig
Store organisatoriske forandringer i det sidste års tid. 
173 medarbejdere
Omsætning: 59% i USA
Mærker usikkerheden på de forskellige markeder.
Det tyske indkøb halter bagefter 
Virksomheden bestræber sig på at være med i hele værdikæden, fra udvikling til produktion.
Mange konkurrenters produkter udgår. 
Specielt i Europa er der et vigende salg
Den tidligere vækst Indenfor celle og genterapi har man ikke formået at bibeholde.
De mindre og mellemstore biotekvirksomheder mangler kapital.    
 Udlodning på kr. 4,-
Beslutning om at erhverve egne aktier
BK – oktober 2024
